ENTREVISTA

"Pensamos

desarrollar13

proyectos anivel

nacional este 2023"

iste anose esperaun crecimientode hasta15% en laventade
lotes de vivienda. El desempeno anual de laventade macrolotes
dependeradelos cierresdel primertrimestre del ano.

MELISSA RODRIGUEZENCISO

| grupo Centenario cuenta con

presencia en Piura, Chiclayo,

Trujillo, Ica, Huancayo, Tacna

y Lima Norte, Lima Este y Lima
Sur. Su vicepresidente de Desarrollo Ur-
bano, Carlos Montero, nos comenta que
enel 2022 variaron la oferta para vender
lotes chicosdesdel.000 m?.

¢Cual eslasituaciéndelademandade
lotes?
E12022 ha sido un ano compli-

lotesdevivienda, esperamosuncrecimientode
entre 10%y 15%respectoal 2022 yen cuanto
alosmacrolotes, dependeramuchodeloscie-
rresque tengamos en este primer trimestre.

¢Como se esta posicionando el sur como
opcion paralaactividad industrial?
Cuando hayincertidumbre, las decisiones
se toman en mucho mas tiempo. Lacompra
deunlotede 10 hectareasen nuestroparque
industrial Macrépolis antes podia tomar
entre tres y cinco meses. Hoy puede tomar
entrenuevey 12mesesporque [losclientes]
quieren ver perspectivasdeinversion, costos
de construccion, demandade la
empresa. Enel 2022, toda la ab-

cado para estenegocio. Consi- SEGUN sorcion de metros cuadrados de
derando que nuestrademan- ESTUDIO DE lotes industriales en Macropolis
da accede al financiamiento GRADE.SOLO fuedeentreel30%y35%de to-
directo, [sulineade crédito] EL 8% DE doslos lotes compradosy es por-
dependedelosingresosdesus DESARROLLO  quehemosvariadolaofertapara
negociosy casiel 60%sonin- | JRBANO ES comercializar lotes chicos desde
dependientes. Lainflacion gol- FORMAL 1.000 m?,

peo el bolsillo del cliente y los

ha obligado arevisar sus prio-

ridades en cuanto a la disposicion de su
dinero. Eso se vioreflejado en nuestros
resultados, pero mas por la coyunturade
los tiltimos meses. Sin embargo, este mes
deenerohaempezadobastante bien. Mu-
chosotrosnegocioshanincrementadosus
precios pero ennuestro caso hicimos mas
eficientenuestrosdisefos, loque permitio
que mantengamos los precios.

¢Elinterés se dirige alos macrolotes o
lotes de menortamano?

Hemos tenido clientes interesados en ma-
crolotesperoladecisionde comprademora
muchomas. Nuestroprincipalnegocioesla
ventadelotesunifamiliares, dondetenemos
unamayordemanda. Encuantoalaventade

¢Cual es la ocupacion del espa-
cio habilitado en Macrépolis?
Hemoshabilitado 600 hectareasdelas 1.400
conlas que partimosenel 2021. La primera
y segunda etapa estan vendidas casien un
95% con mas de 90 industrias funcionan-
do. La tercera etapa es una urbanizacion
industrial tipo condominio. Cambiamos a
zonificacion residencial cerca de 200 hec-
tareas con el nuevo concepto Nova Lurin.
Pensamos en tener una zona consolidada
conMacropolisconunazonaresidencial que
sustente la autosostenibilidad y en el corto
plazo, comiencen allegar colegios, centros
comerciales, tiendas, servicios ptiblicos, etc.

¢Coémovansus otros proyectos de urbani-
zacionesdevivienda?
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Laventadelasegunda vivienda esla que primero sufre en estas coyunturas econémicas, asequra Montero.

....................

“Laproduccion
formal no llegaa
70 mil viviendas,
cuando la
demandaesde

120 mil”.

El 2022 desarrollamos nueve proyectos.
Estamos en Piura, Chiclayo, Trujillo, Ica,
Huancayo, Tacnay en Lima Norte, Lima
Este y Lima Sur. Para este ano tenemos
pensado desarrollar 13 proyectos a nivel
nacional. En marzo entregamos la sexta
etapadelaurbanizacion Las Palmerasen
Piura, enjuniolasextaetapade la urbani-
zacion Casablancaen Chiclayo,acabamos
de entregar la sexta etapa de Altos del Va-
lleen Trujillo, vamosaejecutarun proyec-
toen Ica, yotraetapa en Tacna. Tenemos
varios proyectos tanto de primera como
desegundavivienda.

;Existe atin un déficiten la oferta?
Si,cadaanoseincrementa. Laproduccion
formalnollegaa 70 milviviendas cuando
lademanda esde 120 mil. Siempre ten-
dremos un déficit sino se toman las deci-
siones de una politica de viviendamasiva
y un plan de crecimiento urbano y de in-
fraestructura.
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